
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

          

 

                   

Bewerben Sie sich jetzt und gestalten Sie die Zukunft der Packwell aktiv mit! 

 

Bitte per Mail: bewerbung@packwell-monheim.de 

Packwell GmbH 

Frau Sarah Sütterle, Tel. 02173 498-3059 

Industriestr. 7  

40789 Monheim am Rhein 

www.packwell-monheim.de                 www.palm.de 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Die Packwell GmbH ist ein erfolgreiches mittelständisches Unternehmen der Verpackungsindustrie, das auf die 

Entwicklung, Produktion und den Vertrieb von unterschiedlichen Verpackungslösungen aus Wellpappe spezialisiert 

ist. Mit unserer anerkannten Entwicklungskompetenz und unseren umfassenden Produktionsmöglichkeiten 

können wir individuelle Ansprüche und Wünsche erfüllen. 

Packwell gehört zur Palm Gruppe. Mit 4.000 Beschäftigten ist sie in Europa ein führender Anbieter von Zeitungs-

druckpapier und Wellpappenrohpapier aus 100 % Altpapier sowie Wellpappenverpackungen. Alle Produkte sind zu 

100% recyclebar. Die 28 Wellpappenwerke der Palm Verpackung stehen für hochwertige und innovative Well- 

pappenlösungen, Druck und Displays. Mitarbeitern bieten wir krisensichere Arbeitsplätze in einer dynamischen 

Branche, kurze Entscheidungswege und flache Hierarchien in einer familiengeführten Unternehmensgruppe. 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt in Vollzeit einen 

Verkaufsleiter Beneluxstaaten (m/w/d) 
Standort Monheim am Rhein 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

  

 

 

Unser Angebot 

� Kollegiales Umfeld  

� Abwechslungsreiche Tätigkeit mit langfristiger Perspektive in einem Unternehmen mit flachen Hierarchien  

� Exzellente Weiterentwicklungsmöglichkeiten: http://www.palm.de/karriere/personalentwicklung/ 

Ihr Profil

� Sie haben eine abgeschlossene kaufmännische Aus- 

bildung oder Studium 

� Idealerweise haben Sie bereits erste Erfahrungen in  

einer Leitungsfunktion sammeln können 

� Sie besitzen eine hohe Sozialkompetenz und Durch- 

setzungsfähigkeit 

� Sie kennen die Industriekultur in den Beneluxstaaten 

� Sie handeln selbständig und eigenverantwortlich und 

haben strategisch-konzeptionelle Fähigkeiten 

� Sie wohnen in / nahe Flandern und arbeiten von Ihrem 

Wohnort aus 

 

Ihre Aufgaben 

� Sie führen und steuern die Ihnen zugeordneten 

Außendienstmitarbeiter in den Beneluxstaaten 

� Sie entwickeln eine Vertriebsstrategie und setzen 

diese um 

� Sie kennen den Markt und Wettbewerb und bauen 

unsere Marktpräsenz aus 

� Sie sind für die Repräsentation des Unternehmens 

und den Umsatz im Verkaufsgebiet verantwortlich 

� Sie betreuen Schlüsselkunden und erkennen 

Trends 


